Geoffroy Jossaume,
GCA Gallery a Nice et ancien de PIASA

Sotheby’s Institute a Londres, école rattachée a la maison de vente Sotheby’s,

(( Mon parcours est relativement classique: études d’histoire de l'art au

et un diplome national anglais. Aprés, je suis arrivé a Paris pour débuter
mes stages notamment en maisons des ventes, a ’époque chez Briest avant que ca
devienne Artcurial. J’ai fait un petit passage en galerie pour rester ensuite plus de
dix ans en maisons des ventes : Tajan, puis PIASA avant de partir ouvrir ma galerie a

Nice, ily a un an.»

M Tu t’es beaucoup occupé des ventes
sur le graffiti chez PIASA.

Comment l’idée t’est venue ?

Comment l’as-tu développée ?

L’idée ne m’est pas venue, je ne l'ai pas
créée, car le marché existait déja. Les
premiers sur le marché étaient Artcurial
avec Arnaud Oliveux et l'étude Pierre
Cornette de Saint Cyr. Le marché a
commencé avec des choses trés graffiti,
trés francaises, et grace a leur action et a
des expositions comme celles du Grand
Palais et de la Fondation Cartier, le marché
a réussi a se développer. Je n’ai fait alors
que le suivre en me greffant dessus. Aprés,
il y a une question de sensibilité tout
simplement.

Mes choix artistiques se sont développés
petit @ petit par des rencontres. Le milieu
du marché de I’art urbain a Paris n’est pas
si grand que ¢a et les circuits se recoupent.
On croise certaines personnes plus ou
moins influentes sur le marché, que ce soit
des galeristes, des courtiers, des artistes,
des collectionneurs ou des acheteurs.
Les ceuvres tournaient beaucoup et les
acheteurs, les collectionneurs, n’étant pas
marchands, aimaient quand méme bien
revendre leurs piéces car ils se rendaient
compte qu’il y avait peut-étre une plus-
value a faire.

Puis, il y a tout simplement les relations
que l'on peut avoir avec telle ou telle
personne, qui relévent de I’humain. Le
choix numéro un au niveau de la maison
de ventes ou des clients, c’est: «Est-
ce viable économiquement? Est-ce que

si je travaille avec telle personne, ma
maison de ventes va pouvoir gagner un
peu d’argent la-dessus? Et est-ce que
la personne vendeuse ou acheteuse
va étre contente de mon travail?» Ce
sont des relations que l'on tisse avec le
temps, qui ne s’apprennent pas a ’école.
Malheureusement, cela prend du temps
d’acquérir la confiance des gens.

M PIASA a-t-il arrété les ventes de graffiti
d cause de ton départ ?

Oui, parce que c’était ma sensibilité plutot
que celle de la direction de PIASA qui m’a
toujours soutenu et laissé faire ce que je
voulais a ce niveau-la! Le directeur général
était trés sympa, toujours a mon écoute,
et je le lui rendais bien car j’ai toujours
beaucoup travaillé. J’ai quitté PIASA par
choix personnel pour ouvrir ma propre
galerie en juin 2014.

M Ou est située la galerie ?

Elle est a Nice, lieu de ma naissance et de
mafamille. Elle est située dans un quartier
trés sympathique et en plein essor depuis
quelques années, un peu branché, jeune
et dynamique autour du port de Nice.
J’enchaine des expos trés orientées vers
art urbain d’une maniére générale et je
suis actuellement sur une expo collective
d’artistes italiens. Apres, il y aura le solo
show d’ARDPG, ensuite de Retro, de
Kouka... Ce que je présente n’est pas tout
a fait classique.

Jai transformé un magasin d’antiquité
de 80 m? en galerie: j’ai mis un peu de
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peinture blanche, de I'éclairage avec des
néons trés forts car j’aime bien les choses
propres, nettes. Selon les formats, j’arrive
a mettre entre trente et trente-cinqg piéces.
Nous avons organisé pour l'inauguration
une performance d’un artiste avec qui
je travaille: Katre. Cing jours avant
'ouverture de la galerie, j’avais aussi fait
une performance avec Pimax sur la plage
du Hi Beach a Nice.

Depuis un an, 90% des ventes sont
uniquement faites a des locaux. Notre
clientéle, d’une cinquantaine d’années,
s’intéresse a l’art urbain. Ce sont des gens
qui commencent a collectionner qui vont
facilement se laisser séduire jusqu’a 5000
euros. Au-dela, ¢a devient compliqué,
car en plus de la barriére financiére, ils
n’ont pas forcément la connaissance trés
pointue du marché. Cest trés agréable
de pouvoir conseiller des clients que je
ne connaissais pas il y a un an, de pouvoir
les accompagner dans [|'établissement
de leur collection. Quand un de mes
tableaux se retrouve chez mon client, il
y a un peu de moi derriére ¢a, c’est donc
trés satisfaisant. Je ne sais pas comment
sera l’avenir mais jusqu’a présent, ¢a s’est
toujours bien passé. J’ai eu aussi un super
accueil de la mairie de Nice alors que je ne
connaissais personne. Je suis allé les voir
pour leur dire que j'ouvrais une galerie et
que je voulais avoir des espaces, des murs
dans la ville. La mairie a été trés ouverte et
elle m’a toujours envoyé quelqu’un a mes
vernissages pour représenter le maire.
En ce moment, il y a un grand chantier de
tramway et ils m’ont laissé peindre, sur
cinquante métres de long, des palissades
avec deux artistes: Stew et Retro. C’est
bien, on peut sortir des clichés « mairie de
droite, ville de bourgeois et de vieux». En
art urbain, on est encore trés loin de Vitry
ou de Paris mais malgré tout, je n'ai pas
trouvé de portes closes et I'accueil était
chaleureux.

En ce moment, j’ai des artistes italiens
mais les quinze derniéres années de ma
vie s’étant faites a Paris, je connais donc
les artistes parisiens.

B Comment repéres-tu les artistes
italiens ?

J’ai été aidé pour cette exposition par
un couple italien, Christian Omodeo et
Simona Scarcella, qui a eu le role pour
moi de commissaire d’exposition; ils
avaient des connexions avec l’art urbain
en Italie qui n’est pas si différent du notre,
méme si l’art urbain reste vaste avec des
techniques et des rendus multiples. Dans
mon exposition italienne, j’ai montré par
exemple Pixel Pancho et Etnik qui utilisent
beaucoup le pinceau sur des panneaux de
bois, les Orticanoodles avec des pochoirs
et de la bombe. Sur leur travail de galerie
et non de murs, ce sont des méthodes
trés différentes. Etnik est trés abstrait,
géométrique alors que les Orticanoodles
sont trés figuratifs. Aprés, le monde de
Pixel Pancho est assez rigolo avec ses
personnages mécaniques. Lidée pour
cette exposition était de montrer un panel
un peu large de ce qui peut se faire en Italie
mais ce n’est pas exhaustif. Il y a tellement
d’artistes!

B Comme au début en France, les Italiens
ont-ils des blocages avec le graffiti ?

Je pense que ¢a s’est démocratisé. Apres,
il y a la fagon dont on ressent l'art urbain
et le marché. Concrétement, je n’ai pas
vendu a des Italiens mais a des Francais.
Le graffiti sur toile se vend en ltalie mais
je ne connais pas le marché. Il y a aussi
des galeries, je suis allé a Turin et il y en
a deux sur l’art urbain. A c6té de ca, il y
a des murs partout, c’est incroyable mais
pas plus qu’a Paris ou, au niveau mondial,
on est au top. Il faut dire ce qui est: sur le
marché de l'art en France, on est a la traine
sur beaucoup de spécialités mais nous
sommes trés bien lotis sur 'art urbain.

Geoffroy Jossaume _ 237



